IVA BERNAT VOTAVOVA / PRAKTICKY WORKSHOP

1. Mapa podnikani

v~/

PiSte jen to, co nyni skute¢né bézi. U kazdé oblasti staci nejvyse tfi polozky.

MOJE PODNIKANI DNES

01 NABIDKA A PRIJEM

Co dnes prodavam? Co mi prindsi prijem?

02 KLIENTI A DODANI

Jaké zavazky mam vaci klientdm? Co je tfeba pravidelné dodat?

Odkud prichazeji poptavky? Které aktivity pravé bézi?

04 PROJEKTY A ROZVO])

Co ted stavim pro budoucnost? Co zlstava rozpracované?

05 PROVOZ A LIDE

Jaké opakované cinnosti drzi chod podnikani? Kdo rozhoduje?

‘ 03 MARKETING A PRODE]

Ke kazdé polozce pfripiste: P = prijem ted" B = budouci pfijem N = nutny provoz ? = ovéfit smysl|

Co z téchto oblasti dnes drzite hlavné ve své hlavé?
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IVA BERNAT VOTAVOVA / PRAKTICKY WORKSHOP

2. Kde mizi kapacita

Hledejte opakujici se vzorec. Odhad staci; presné méreni ¢asu ted nepotrebujete.

CTYRI OTAZKY PRO AUDIT

01 Co meé za poslednich 14 dni opakované prerusilo?

02 Co se ke mné vraci, protoze chybi pravidlo, podklad nebo odpovédnost?

03 Ktery rozpracovany projekt nema jasny nejblizsi milnik?

04 Co délam osobné, prestoze vysledek nemusi zaviset na mné?

JEDNA ZTRATA KAPACITY, KTEROU CHCI RESIT JAKO PRVNI

Co se opakuje nebo dlouho visi?

Kolikrat tydné se to vraci? Mozna pricina:

Prvni mald zména:
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3. Priorita na 90 dni

Vyberte jeden vysledek, ktery mé nejvétsi smysl pro soucasné obdobi.

NEJDRiV ZVAZTE 2-3 MOZNOSTI

KANDIDAT 1

KANDIDAT 2

KANDIDAT 3

U kazdé moznosti se zeptejte:
[ ] Pomtze nabidce, klientim nebo kapacité béhem 90 dni?
|:| Mohu zacit béhem néasledujicich 14 dni?

[ ] co se stane, kdyz ji 0 90 dni odlozim?

( N
MOJE JEDNA PRIORITA

Béhem 90 dni vytvorim / zjednoduSim / nastavim:

Aby:

- J

Jak poznam pokrok?

Na 90 dni védomeé odlozim:

Muj prvni konkrétni krok do 14 dni:

Datum: S kym potrebuji krok udélat:
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